
Bringen Sie Ihren 

Amazon Auftritt 
auf das nächste Level!

Wie wir bei über 180 Markenprodukten 
deutlich mehr Bestellungen und loyale 
Kunden generiert haben… 

und das ohne zusätzlichen Zeitaufwand für 
unsere Kunden.

Sie können Ihr Geschäft auf das nächste Level heben, ohne sich um die 
Details kümmern zu müssen. Das ist genau das, was wir bei der 
WoLoFa GmbH für unsere Kunden erreichen. Mit unserer bewährten 
Strategie und umfassenden Expertise sorgen wir dafür, dass Ihre Produkte 
auf Amazon herausragen und Ihre Umsätze steigen - schnell und effizient. 

Lesen Sie weiter und entdecken Sie, wie wir dies bereits für zahlreiche 
Unternehmen erfolgreich umgesetzt haben.

1   



Wer sind wir?

Keanu Wohlfahrt und Alexander Lorenz, die Gründer und Geschäftsführer 
der WoLoFa GmbH, sind die treibenden Kräfte hinter Ihrem Amazon-Erfolg. 
Unterstützt von einem dynamischen Team von Experten betreuen wir 
Unternehmen in den unterschiedlichsten Nischen. 

Von Elektronikprodukten wie Luftreinigern und Infrarot-Heizstrahlern über 
Nahrungsergänzungsmittel bis hin zu Kosmetik und Tierfutter – wir haben 
die Erfahrung und das Wissen, um jede Produktkategorie zum Erfolg zu 
führen. Unsere Zusammenarbeit mit Family Offices und die Skalierung von 
Start-Up-Projekten auf Amazon unterstreichen unsere Vielseitigkeit und 
Kompetenz.

Unsere Kunden vertrauen uns, wenn es 
darum geht, eine Vielzahl von Produkten 
erfolgreich auf Amazon zu positionieren:

● Elektroprodukte: Luftreiniger, Infrarot-Heizstrahler, Poliergeräte, 
Solarpanels, EV-Charger, Balkonkraftwerke

● Nahrungsergänzungsmittel: Q10, Proteinpulver, Zink
● Kosmetik und Anti-Aging-Produkte
● Tierfutter und Zubehör
● Koffeinhaltige Getränke
● Sportzubehör wie Torwarthandschuhe
● Freizeitartikel wie Hängematten
● Möbel wie höhenverstellbare Schreibtische
● Massageliegen
● Ätherische Öle und Apothekenprodukte u.v.m.

Diese Vielseitigkeit macht uns zum idealen Partner für Ihren 
Amazon-Erfolg.
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Der Schlüssel zum Amazon-Erfolg: 
Unsere bewährte Erfolgsformel

Um auf Amazon erfolgreich zu sein, müssen Sie die perfekte Balance 
zwischen Conversion und Traffic finden. Diese beiden Faktoren sind 
entscheidend für die Sales Velocity (Vertriebsgeschwindigkeit) und damit 
für den langfristigen Erfolg Ihrer Produkte.

Diese einfache, aber wirkungsvolle Formel bildet die Grundlage unserer 
Strategien. Wir maximieren Ihre Conversions und erhöhen das 
Traffic-Volumen, um Ihre Verkaufszahlen nachhaltig zu steigern.

Warum Amazon? 
Die unübertroffene Plattform für Ihren Erfolg

Wussten Sie, dass mehr als 56% der Online-Käufer in Deutschland bei 
Amazon einkaufen? Und dass über 50% der deutschen Haushalte Amazon 
Prime-Kunden sind? Diese beeindruckenden Zahlen zeigen, warum es 
unerlässlich ist, auf Amazon präsent und gut platziert zu sein. Amazon ist 
nicht nur ein Marktplatz – es ist das Herzstück des Online-Handels. 

Mit unserer Unterstützung können Sie diese immense Reichweite nutzen 
und sicherstellen, dass Ihre Produkte von Millionen potentieller Kunden 
gesehen und gekauft werden.
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Weitere Fakten, die Sie überzeugen sollten:

● Amazon ist der führende Online-Händler in Deutschland.
● Amazon Prime-Mitglieder geben durchschnittlich mehr als doppelt 

so viel aus wie Nicht-Prime-Mitglieder.
● Die Sichtbarkeit auf Amazon beeinflusst direkt Ihre Verkaufszahlen 

und Markenbekanntheit.
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Wie wir Ihre Amazon-Präsenz optimieren:
Maximierung von Conversion und Traffic

Zurück zu unserer Erfolgsformel. Wir bei der WoLoFa GmbH kümmern uns 
intensiv um die beiden entscheidenden Faktoren: Conversion und Traffic. 
Lassen Sie uns Ihnen zeigen, wie wir in diesen Bereichen herausragende 
Ergebnisse erzielen.

Punkt 1: Conversion-Optimierung

Unser Ansatz zur Steigerung der Conversion umfasst mehrere 
Schlüsselkomponenten:

● Emotionale Verkaufsbilder - Mit unserer einzigartigen "Picture 
Perfect Emotions"-Strategie erstellen wir visuelle Inhalte, die bei Ihren 
Kunden starke emotionale Reaktionen hervorrufen.

● Perfekte Produkttexte - Wir verfassen überzeugende und 
informative Texte, die Ihre Produkte optimal darstellen.

● Detailreiche Beschreibungen - Unsere detaillierten 
Produktbeschreibungen beantworten alle Fragen Ihrer Kunden und 
fördern das Vertrauen.

● Effektive Backend-Keywords - Wir nutzen präzise Keywords, um 
sicherzustellen, dass Ihre Produkte bei relevanten Suchanfragen ganz 
oben stehen.

Durch diese Strategien konnten unsere Kunden ihre Conversion-Raten um 
durchschnittlich 326% steigern. 

Sehen Sie sich auf den nächsten Seite einige unserer Erfolgsgeschichten 
an, um zu verstehen, wie wir das erreicht haben.

In der folgenden Beispielkalkulation zeigen wir Ihnen, wie sich die 
Verkaufszahlen verbessern können, wenn Produktbilder optimiert werden. 

5   



Beispielkalkulation und Bildcollagen
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Punkt 2: Steigerung des Traffic-Volumens

Es macht wenig Sinn, Geld in Werbung zu investieren, wenn Ihre Inhalte 
nicht überzeugen. Deshalb optimieren wir zunächst Ihren Content und 
maximieren dann Ihren Traffic durch:

● Amazon interne PPC-Kampagnen: Wir nutzen gezielte 
Pay-Per-Click-Werbung innerhalb von Amazon, um Ihre Produkte vor 
die Augen der richtigen Zielgruppe zu bringen.

● Externe Traffic-Quellen: Wir erschließen zusätzliche Traffic-Quellen 
außerhalb von Amazon, um Ihre Reichweite zu erweitern und neue 
Kunden zu gewinnen.

Unsere maßgeschneiderten Traffic-Strategien haben bereits zu 
beeindruckenden Umsatzsteigerungen geführt. Erfahren Sie mehr über 
unsere bewährten Methoden und wie wir den Erfolg unserer Kunden 
vervielfacht haben.
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Kundenstimmen
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Machen Sie jetzt den 

ersten Schritt 
zu Ihrem Amazon-Erfolg!

Sind Sie bereit, Ihr Potenzial voll auszuschöpfen? 

Vereinbaren Sie noch heute ein kostenloses Analyse-Gespräch mit uns 
und lassen Sie uns gemeinsam Ihre Möglichkeiten auf Amazon entdecken.

Klicken Sie einfach auf den folgenden Link 
https://calendly.com/wolofa/potentialgespraech oder scannen Sie den 
QR-Code und starten Sie Ihren Weg zu mehr Umsatz und Gewinn.

Keanu Wohlfahrt Alexander Lorenz
Geschäftsführer Geschäftsführer

WoLoFa GmbH – Ihr Partner für den Erfolg auf Amazon.

WoLoFa GmbH  |  Brunhildenstraße 8  |  85579 Neubiberg  |  consulting@wolofa.de
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